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Infos pratiques :

Lieu : Mignaloux Beauvoir

Horaires : 9 h 30 à 17 h 30

Prix de la formation : Gratuité de la 
formation (contributeur VIVEA)
Chèque d’engagement de 50€ à l’inscription qui 
vous sera restitué à l’issue de la formation pour les 
contributeurs à jour de leurs cotisations VIVEA

Public : exploitant agricole ou conjoint 
collaborateur de 50 ans et plus ou tout 
exploitant ayant un projet de transmission.

Animée par qui ?

La Chambre d’agriculture de la Vienne avec le 
concours d’experts.

Accessibilité

Prise en compte du handicap dans nos 
formations
Contactez Sylvie COUSIN, la référente handicap, au 
plus tard 10 jours avant le démarrage de la formation :
 
05 49 44 74 42 ou par mail à
sylvie.cousin@vienne.chambagri.fr

Siège Social
2133, route de Chauvigny - CS 35001
86550 MIGNALOUX-BEAUVOIR 
Tél. 05 49 44 74 74
E-mail : accueil@vienne.chambagri.fr

www.vienne.chambre-agriculture.fr

FORMATION



 

Raison sociale : ...................................................................

...............................................................................................

Nom : ....................................................................................

Prénom : ..............................................................................

Adresse : .............................................................................

...............................................................................................

Code postal : .......................................................................

Commune : ..........................................................................

Tél. : ........../........../........../........../..........

Mail : ....................................................................................

Fait à : ..................................................................................

Le : .........../............./..............

Signature :

Inscription
Transmettre son exploitation : une 
aventure humaine

Contactez-nous pour plus d’informations sur la 
formation et les prochaines dates 
par mail à agathe.touzineau@vienne.chambagri.fr 
ou par téléphone au 07 71 75 62 92

Transmettre son 
exploitation : une 
aventure humaine

Transmettre son exploitation, 
ce n’est pas seulement définir 
une échéance d’arrêt d’activité, 
mesurer les conséquences 
fiscales, maîtriser les règles 
de transfert du foncier ou 
organiser la transmission de 
son patrimoine, c’est aussi 
trouver un repreneur !

Objectifs :
• Lever les freins psychologiques pour bien 

vivre la transmission de son exploitation
• Construire  des scénarios de transmission
• Analyser son projet au regard de ses objectifs 

et des éléments de contexte

Programme :
• Clarifier mon projet de transmission
• Comprendre l’environnement dans lequel 

interviendra mon projet de transmission 
(évolution des générations, évolution du 
marché)

• Apprendre à valoriser mon exploitation
• Envisager plusieurs scénarios de cession/

reprise
• Savoir aborder les éléments financiers
• Proposer une offre de cession claire
• Savoir mieux communiquer
• Être plus à l’aise dans la rencontre et la 

négociation avec des candidats

Méthode pédagogique :

Formation active, apports d’experts, 
échanges entre participants, témoignages, 
grille d’analyse de son exploitation

Ce que vous aurez gagné :

Assurance : les erreurs à éviter pour 
optimiser la recherche d’un repreneur

Efficacité : être plus pertinent lors de vos 
prochaines rencontres

Sérénité et autonomie : un projet clarifier 
pour s’ouvrir à de nouvelles perspectives

• Se préparer à rencontrer des repreneurs 
et à négocier pour une relation gagnant-
gagnant


